( FRENCH RESOURCES

Agence de Communication avec un fort développement en France et a I'international recherche pour
son bureau parisien un/e Commercial/e avec des compétences de management de projets. Notre
client travaille principalement avec les grandes maisons du luxe, de la mode et de la beauté, mais aussi
avec des entreprises qui souhaitent offrir a leurs clients une expérience en boutique mémorable. Pour
cela, notre client travaille avec une large équipe d’artistes qui offriront une signature sur mesure a
leurs événements. Vous serez responsable du développement commercial sur le marché francgais,
travaillant avec des clients existants et dormants, ainsi que de I'organisation du planning et de la
gestion des artistes, et des projets d’animation artistique.

POSTE A POURVOIR RAPIDEMENT

La nature de ce poste requiert d’étre sur site la majorité du temps, mais le télétravail pourra étre
envisager en fonction des projets et des périodes.

ROLE du Commercial / Chef(fe) de projet :

e |dentifier de nouveaux clients ou de nouveaux contacts chez les clients existants, les qualifier
et organiser des RV (Physique/ Visio) pour présenter I'activité

e Développer la relation avec les clients existants en étant force de propositions

e Négocier les tarifs avec les clients et les artistes

e Manager les projets : prise de brief, budget, recrutement des artistes, planning, organisation
des événements (avec le client), logistique, compte-rendu client, facturation et relance

e Contribuer a Développer et animer le réseau d’artistes et la mise a jour de la base de
données artistes

e Participation a la création de contenu et contribution réseaux sociaux

e Trade Marketing : contribution a la mise en place du calendrier commercial et marketing,
conception et mise en place des outils nécessaires pour le déployer (emailings, présentations,
newsletter, organisation d’événements...), animation du site.

PROFIL:

e Licence en commerce ou en communication ou dans un domaine connexe ou similaire + 2
ans d'expérience comme commercial/e ou assistant/e commercial/e ou similaire

e OU expérience commerciale terrain de 5 ans en B2B

Expérience en gestion de projet & idéalement expérience en organisation d’événements

Compétences/ notions en marketing digital

Bonnes compétences en matiere de communication en anglais, tant a I'oral qu'a I'écrit

Excellente présentation, confiance en soi et capacité a comprendre les attentes des clients

du secteur du luxe

o Créativité et intérét réel pour la mode, le Luxe, la beauté et les métiers d’arts

e Autonome, dynamique, motive et target driven

e Rigueur et ceil pour le détalil

e Maitrise de MS Office

SALAIRE ET AVANTAGES :

e Entre €38k et €45k /an selon expérience + commission
e Mutuelle de santé
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